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证券代码：002353                               证券简称：杰瑞股份                       公告编号：2013-013 

烟台杰瑞石油服务集团股份有限公司 2012 年度报告摘要 

1、重要提示 

本年度报告摘要来自年度报告全文，投资者欲了解详细内容，应当仔细阅读同时刊载于深圳证券交易所网

站等中国证监会指定网站上的年度报告全文。 

公司简介 

股票简称 杰瑞股份 股票代码 002353 

股票上市交易所 深圳证券交易所 

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表 

姓名 程永峰 蒋达光 

电话 0535-6723532 0535-6723532 

传真 0535-6723171 0535-6723171 

电子信箱 zqb@jereh.com zqb@jereh.com 

2、主要财务数据和股东变化 

（1）主要财务数据 

 2012年 2011年 
本年比上年

增减(%) 
2010年 

营业收入（元） 2,384,029,702.70 1,460,044,836.88 63.28% 943,976,017.18 

归属于上市公司股东的净利润

（元） 
643,202,645.16 424,356,645.25 51.57% 281,920,467.94 

归属于上市公司股东的扣除非

经常性损益的净利润（元） 
607,042,182.54 399,063,937.47 52.12% 269,647,648.98 

经营活动产生的现金流量净额

（元） 
174,686,445.89 -139,510,883.12 225.21% -44,759,372.70 

基本每股收益（元/股） 1.40 0.92 52.17% 0.61 

稀释每股收益（元/股） 1.40 0.92 52.17% 0.61 

加权平均净资产收益率（%） 22.55% 17.71% 4.84% 14.11% 

 2012年末 2011年末 
本年末比上

年末增减(%) 
2010年末 

总资产（元） 4,683,847,249.41 3,044,896,386.09 53.83% 2,396,386,326.38 

归属于上市公司股东的净资产

（元） 
3,146,330,818.37 2,576,827,032.11 22.1% 2,245,698,196.16 
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（2）前 10名股东持股情况表 

报告期股东总数 11,319 
年度报告披露日前第5个交

易日末股东总数 
10,243 

前 10名股东持股情况 

股东名称 股东性质 
持股比例

（%） 
持股数量 

持有有限售条

件的股份数量 

质押或冻结情况 

股份状态 数量 

孙伟杰 境内自然人 26.41% 121,296,000 121,296,000   

王坤晓 境内自然人 18.07% 82,992,000 82,992,000   

刘贞峰 境内自然人 14.13% 64,901,084 64,901,084   

吴秀武 境内自然人 1.47% 6,737,000 0   

刘东 境内自然人 1.25% 5,745,286 0   

中国建设银行－银华富

裕主题股票型证券投资

基金 

境内非国有法

人 
1.21% 5,534,973 0   

中国工商银行－上投摩

根内需动力股票型证券

投资基金 

境内非国有法

人 
1.08% 4,964,033 0   

中国建设银行－银华核

心价值优选股票型证券

投资基金 

境内非国有法

人 
1.01% 4,652,413 0   

中国银行－嘉实服务增

值行业证券投资基金 

境内非国有法

人 
1% 4,571,159 0   

李嘉鑫 境内自然人 0.81% 3,731,121 0   

上述股东关联关系或一致行动的说明 

2009年 11月 1日，孙伟杰、王坤晓和刘贞峰签订《协议书》，

约定鉴于三方因多年合作而形成的信任关系，三方决定继续保持

以往的良好合作关系，相互尊重对方意见，在公司的经营管理和

决策中保持一致意见。该协议自签署之日起生效，在三方均为公

司股东期间始终有效。股东孙伟杰与股东刘贞峰之间存在亲属关

系；股东刘贞峰与股东吴秀武之间存在亲属关系。其他前 10大

股东不存在关联关系或一致行动关系。 
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（3）以方框图形式披露公司与实际控制人之间的产权及控制关系 

 

3、管理层讨论与分析 

一、2012年度经营情况讨论与分析（概述） 

2012 年，杰瑞赢得了持续高速发展，业务规模再上新台阶，新服务迈出坚实的一步。2012 年仍是艰

难转型的一年，向服务产业转型还在艰难的进行。服务产业布局基本完成，但规模尚小，亟需一个突破瓶

颈的飞跃。可喜的是服务产业发展过程中最艰难的时期正在成为过去，其发展正在有序推进规模化、一体

化。 

   
单位：万元 

项   目 2012年度 2011年度 同比增长（%） 2010年度 

营业收入  238,402.97   146,004.48  63.28%  94,397.60  

营业利润   70,769.83    47,115.52  50.20%  31,806.31  

利润总额   75,479.25    50,412.99  49.72%  33,585.06  

净利润   64,510.28    42,766.63  50.84%  28,424.87  

其中：归属于母公

司所有者的净利润 
  64,320.26    42,435.66  51.57%  28,192.05  

报告期，得益于设备类产品收入高速增长的支撑，营业收入继续保持快速增长，同比增幅 63.28%，归

属于母公司所有者的净利润同比增长 51.57%。中国和发展中国家活跃的油气投资直接促进了公司设备类产

品收入的高速增长，增长区域主要是中国、俄罗斯及中亚地区、南美地区。营业收入增幅高于净利润增幅

12 个百分点，主要原因在于油田工程技术服务板块仍旧处于投入期，超前储备人才形成的管理费用较高，

其次是研发支出增加及财务费用提高较多。 

二、公司主营业务情况 
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公司主业属于石油天然气设备和服务行业，即油田服务行业。主营业务分为设备类和服务类两类，设

备类包括设备维修改造及配件销售、油田专用设备制造两个板块，服务类包括油田工程技术服务和油田工

程建设服务两个板块；油田专用设备制造是这两年发展最为迅速的业务，油田工程技术服务正在发展钻完

井一体化和油田环保服务。 

1、主营业务收入分析 

     
单位：万元 

主营业务收入分类 

2012 年度 2011 年度 本年比上年增减 

金 额 

占主营业

务收入比

例 

金 额 
占主营业务

收入比例 

收入增长

比例（%） 

占比增减

（百分点） 

1、油田专用设备制造 152,992.16 64.41% 82,515.27 56.81% 85.41% 7.60  

2、设备维修改造与配

件销售 
62,651.23 26.38% 45,980.62 31.66% 36.26% -5.28  

3、油田工程技术服务 20,967.05 8.83% 15,187.20 10.46% 38.06% -1.63  

4、其他收入 927.80 0.39% 1,565.70 1.08% -40.74% -0.69  

合   计 237,538.24 100.00% 145,248.79 100.00% 63.54% 0.00  

报告期，油田专用设备制造板块收入继续高速增长，再一次为向服务转型赢得了宝贵的时间；油田工

程技术服务板块经历了发展以来最大的困难，业务新旧更迭，收入触底回升，本年收入有所增长。得益于

国内压裂设备需求旺盛和发展中国家的油气投资活跃，公司的主营业务中设备类板块业务发展势头良好。 

2、主营业务成本 

     
单位：万元 

成本分类 

2012年度 2011年度 本年比上年增减 

金 额 
占总成本

比例 
金 额 

占总成本

比例 

成本增长比

例 

占总成本比

例 

油田设备制造 79,069.75 58.01% 44,646.27 53.71% 77.10%    4.31  

油田工程技术服

务 
14,249.23 10.45% 6,535.23 7.86% 118.04%    2.59  

设备维修改造与

配件销售 
42,583.43 31.24% 31,443.35 37.82% 35.43%   -6.58  

其他收入 397.36 0.29% 505.52 0.61% -21.40%   -0.32  

合计 136,299.76 100.00% 83,130.37 100.00% 63.96%     -    

三、主营业务构成情况 
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1、按照行业经营情况分析 

     
单位：万元 

主营业务收入分类 

2012 年度 2011 年度 毛利率（%） 

营业收入 营业成本 营业收入 营业成本 2012年度 2011年度 

1、油田专用设备制造 152,992.16 79,069.75 82,515.27 44,646.27 48.32% 45.89% 

2、设备维修改造与配

件销售 
62,651.23 42,583.43 45,980.62 31,443.35 32.03% 31.62% 

3、油田工程技术服务 20,967.05 14,249.23 15,187.20 6,535.23 32.04% 56.97% 

4、其他收入 927.80 397.36 1,565.70 505.52 57.17% 67.71% 

合   计 237,538.24 136,299.76 145,248.79 83,130.37 42.62% 42.77% 

油田专用设备制造收入增长强劲且毛利率有所提高，主要源于国内压裂车市场和新兴国家油气市场活

跃。油田工程技术服务收入增长低于平均增速，原因在于布局的新服务尚未形成规模，老业务订单消失新

订单尚未接续，新老业务更迭造成报告期收入增速较低。随着市场开拓力度加大，服务链条延长，品牌和

技术的积累，该板块将成为公司未来业绩增长的新动力。 

油田工程技术服务板块毛利率下滑较大，原因是这些服务收入主要来自于新开展的服务项目，订单还

处于非完全饱和状态，生产组织和施工人员还存在需要磨合提高效率的情况，报告期内还无法弥补老业务

的高毛利率状态。目前这些因素都在向好发展，未来规模和毛利率会出现量价齐升的局面。 

2、按地区经营情况分析 

     
单位：万元 

地区名称 
2012 年度 2011年度 毛利率（%） 

营业收入 营业成本 营业收入 营业成本 2012年度 2011年度 

国内 169,599.89 97,431.14 98,509.68 56,405.47 42.55% 42.74% 

国外 67,938.35 38,868.62 46,739.10 26,724.90 42.79% 42.82% 

合计 237,538.24 136,299.76 145,248.79 83,130.37 42.62% 42.77% 

报告期，国内收入增幅高于国外收入增幅，主要是国内非常规油气开发活跃，北美因气价低抑制了页

岩气的开发，导致设备类收入国内增幅较大国际平缓。 

四、公司财务状况分析 
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1、资产结构分析 

    
单位：万元 

资    产 
2012年 12月 31日 2011年 12月 31日 

本年比上年

末增减 金额 比例 金额 比例 

流动资产：           

 货币资金  96,596.73  20.62%  108,521.03  35.64% -10.99% 

 应收票据  17,997.66  3.84%  3,132.36  1.03% 474.57% 

 应收账款  92,497.00  19.75%  52,496.46  17.24% 76.20% 

 预付款项  21,986.42  4.69%  15,952.13  5.24% 37.83% 

 其他应收款  6,290.66  1.34%  3,907.17  1.28% 61.00% 

 存货  94,921.76  20.27%  54,942.52  18.04% 72.77% 

 其他流动资产  18,250.00  3.90%        

流动资产合计  348,772.50  74.46%  240,593.52  79.02% 44.96% 

非流动资产：           

 长期股权投资  23,631.87  5.05%  19,056.03  6.26% 24.01% 

 固定资产  68,044.40  14.53%  28,617.85  9.40% 137.77% 

 在建工程  6,717.23  1.43%  4,787.76  1.57% 40.30% 

 油气资产  7,844.41  1.67%      - 

 无形资产  10,672.01  2.28%  9,321.62  3.06% 14.49% 

 商誉  58.64  0.01%  58.64  0.02% 0.00% 

 长期待摊费用  10.05  0.00%  15.05  0.00% -33.18% 

 递延所得税资产  2,633.60  0.56%  1,079.16  0.35% 144.04% 

非流动资产合计  119,612.23  25.54%  63,896.12  20.98% 87.20% 

资 产 总 计  468,384.72  100.00%  304,489.64  100.00% 53.83% 

报告期末，公司资产总额有较大幅度增长。其中流动资产有应收票据、应收账款、预付账款、其他应

收款、存货大幅增长；非流动资产有固定资产、在建工程和油气资产大幅增长。应收账款增长主要是收入

规模扩张而国内赊销规模增大造成；预付账款、存货增长主要是提前储备和采购大部件所致；固定资产、

在建工程增长主要是募集资金投资项目正在实施所致；油气资产增长是公司在加拿大收购的页岩油矿产权

所致。 

五、核心竞争力分析 

1、设备制造具备全面的核心部件掌控能力。 

公司在经营过程中持续关注核心部件的加工制造和采购渠道。报告期公司的核心部件投资项目投产，
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标志着公司的核心部件加工制造能力再上新台阶，杰瑞股份设备制造具备了完全的核心部件掌控能力。 

2、专利技术和非专利技术 

公司在油田专用设备方面具有国际先进、国内领先的技术体系，支持公司持续创新和研发，这些都为

公司未来技术优势奠定可持续的基础。 

3、广泛稳定的关键部件代理渠道是公司保持采购价格优势的主要方式。 

4、优秀的企业文化和有效的激励体制是公司凝聚各类优秀人才、建设人才梯队的精神氛围和有力武

器。 

七、对公司未来发展的展望 

（一）行业竞争格局和发展趋势 

2012年，全球实体经济喜忧参半，金融市场动荡，主要西方央行多以宽松货币政策来维持脆弱的经济

复苏。WTI原油价格维持高位，在 110-80美元之间震荡，北美天然气价格仍处于 3美元左右的低位。除北

美因天然气价格低迷，页岩气开发活动锐减导致油气投资有所下滑外，全球油气市场总体上比较景气。尤

其是中国、俄罗斯、巴西等新兴经济体和委内瑞拉、哈萨克斯坦、伊拉克等发展中国家油气投资活动持续

活跃。 

1、油田设备行业 

国内市场仍旧向好。经过几年的产能和市场扩张，公司目前是国内主要的两家完井增产设备制造商之

一，市场份额约占 40%以上，与中石化集团第四石油机械厂的市场份额相当。国内天然气勘探开发进入持

续增长周期，特别是非常规天然气的持续开发，油气勘探开发投资中完井增产环节的比例得到快速提高，

直接带动压裂、连续油管等设备投资的快速增长。中期看致密油气开发持续活跃，远期看页岩油气的开发

规模会逐步加速，完井增产设备的需求中长期看依旧处于上升趋势。天然气集输设备方面，公司与美国

Ariel公司的合作促进了天然气压缩机业务的快速发展，公司也以压缩机业务为基础延展了油气工程设备，

包括小型天然气液化设备、油气净化分离设备等，中长期天然气集输设备市场会呈现持续扩大的趋势。 

除北美之外国际市场向好，公司市场份额将持续提高。公司目前是全球领先的完井增产设备制造商。

北美气价低迷，抑制了北美页岩气的开发，最大的完井增产设备区域市场即北美市场萎缩较大，压裂增产

设备供过于求，公司在北美地区开拓主流设备市场也更加困难，北美地区的业绩增长将延后，但我们仍看

好除压裂设备之外的油田专用设备市场，我们仍看好远期的压裂设备市场。除北美之外的乌克兰、阿根廷、

澳大利亚等国家的非常规油气勘探开发积极，俄罗斯、哈萨克斯坦等新兴市场油气投资活跃，设备处于更

新高峰期，委内瑞拉、哥伦比亚等南美国家及伊拉克等中东北非国家也正处于投资活跃期。这些因素带动

了完井增产设备（压裂设备、连续油管设备）、固井设备、钻井设备的投资活跃，中长期向好。公司目前

在国际市场的份额不大，粗略估计在 2%以下，主要竞争者为 National Oilwell Varco、Stewart & Stevenson、
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Serva Group，公司提升国际市场份额还有很大空间。 

2、油田工程技术服务行业 

国内市场：公司具备了高速增长的条件。公司在油田工程技术服务方面主要布局了压力泵送服务、连

续油管服务、完井设备及服务、增产服务和油田环保服务，这些服务主要定位于与国内三大油公司的服务

队伍存在差异化的领域，又是互补于国际一流服务公司（如斯伦贝谢、贝克休斯、哈里伯顿、威德福）项

目一体化的服务。目前国内非常规油气开发市场是主要的油气投资增量市场，特别是近几年致密油气的成

规模开发。杰瑞股份与其他民营服务公司主要耕耘在这个市场，市场足够大，还谈不上构成相互竞争，公

司将发挥快速聚集行业人才的优势，做大做强油田工程技术服务产业。基于目前国内市场难得的发展机遇，

以及近几年大量的人才积累和技术积累，公司已经具备了新一轮高速增长的条件和基础。当然，我们仍会

寻求与国际一流的油田服务公司进行互补性的本地化合作。 

国际市场：公司主要采取跟随中国三大油公司走出去的战略，为其提供油田工程技术服务。三大油在

国外的油气区块很多，年产量超过 2亿吨，份额油 1亿吨，这都需要大量油田工程技术服务来支持，中国

油田服务公司跟随中国三大油公司实现海外发展是一个明智的选择。除此之外，杰瑞股份在海外市场主要

提供油田环保服务和固井服务。国际市场是公司中长期发展方向之一，每一个市场突破都将为公司提供业

绩增长的新动力，因为公司目前的业务规模还相对很小。 

（二）公司发展战略 

公司当前处于快速扩张规模和延伸产业链的阶段，面临难得的发展机遇，杰瑞股份发展战略的主要选

择为： 

1、顺应国内非常规油气持续开发的增量市场寻求产业发展。 

国内油田服务市场主要增量来自于致密砂岩气、煤层气、页岩气等非常规天然气的开发。2012年我国

天然气对外依存度高达 28.9%，预计 2015年将达到 35%，努力提高国内天然气的有效供给成为必然选择。

我国真正意义上的常规天然气储量较少，致密气开发方面，近年来我国通过借鉴吸收直井、丛式井、水平

井分段压裂等世界致密气开采的关键技术，技术方面已逐步成熟，长庆、塔里木等油田致密气规模化开发

获得了成功，预计致密气在未来 5-10 年将是我国天然气产量的主要增长领域。中国页岩气储量巨大，开

发前景广阔，国家对其开采高度重视，单独设立矿种，公开进行区块招标，专门制定了《页岩气发展规划

（2011-2015）》，对页岩气勘探开发提出了明确目标。从美国的经验来看，我国一旦在页岩气开发技术方

面取得突破，水平钻井、分段压裂等技术服务市场和压裂设备产品市场需求将会迅速扩大。非常规油气开

发是我们的战略市场机会，我们将顺应国内非常规油气持续开发的增量市场寻求产业发展。 

2、推进国际化化战略，打造面向全球的产品和服务。 

报告期，公司继续扩大了国际市场规模，北美市场尚需要进一步突破，尚需要打开北美主流市场的大

门，在其他国际市场的份额仍有待于提高，提供的产品和服务还比较单一，总体上来看公司在国际市场上
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还有巨大潜力可挖。我们必须把握全球油田市场的细分结构和区域竞争格局的变化趋势，提供满足市场差

异化的产品和服务，培养形成一批市场份额高的主流产品和服务，努力打造面向全球的产品和服务。 

3、设备和服务并重，推进一体化产业发展。 

油田服务企业需要设备和服务并重，培育产业协同的核心竞争力。只有掌握了设备制造的核心部件和

服务的核心井下工具，服务产业才能真正建立技术上的竞争优势。只有设备与服务并重、一体化发展，我

们才会积累起技术优势和品牌优势，才能保证公司可持续发展。 

4、充分借助资本市场，整合一体化产业链。 

油田服务企业只有通过增加产品线和服务线不断延伸产业链条，建立多产业的一体化协同能力，才能

不断发展壮大。资本市场给与了油田服务企业足够的机会，杰瑞需要充分借助资本市场，通过资本运营的

方式寻求外延式扩张，持续整合一体化产业链。下一个十年，全球油气市场的区域格局可能会被中国打破，

这个动力来自于中国对能源的渴求和能源安全的巨大压力，非常规油气的勘探开发将快速推进。在这个过

程中，杰瑞股份必须不断积累和扩大竞争优势，夯实核心产业地位，走出一条内涵和外延互补的发展之路。 

公司未来发展面临的最大挑战是技术和人才的瓶颈、市场和品牌的瓶颈，我们需要持之以恒地奋斗和

拼搏：  

1、持续引进和不断培养战略产业的人才团队。 

公司在行业中的地位最终取决于能否凝聚行业的人才团队。杰瑞股份的最大竞争优势在于拥有一支高

度认同杰瑞文化、用心付出的优秀团队，这是杰瑞股份最大的财富。不断培养和持续引进人才始终是杰瑞

股份面临的最大挑战，我们将致力于不断充实和更新这个团队，让这个团队始终充满活力和生命力，把杰

瑞股份的优秀文化播撒到全球。 

2、持续创新注重研发，推进合作，建立和引进油田服务技术体系。 

北美的服务技术代表全球油气领域的服务技术潮流，跟踪和把握北美的服务技术走向，只有通过持续

创新注重研发，推进合作，建立和引进这些技术体系，我们才会提供适合的有竞争优势的服务，有助于快

速占领增量市场，踏上一条健康发展的道路。 

3、突破服务产业技术和规模瓶颈，延展一体化服务能力。 

杰瑞股份的发展是一篇勇于尝试和善于创新的历史，我们一直在跨越产品和服务领域，油田工程技术

服务是目前公司产业转型过程中的战略发展产业。长期的积累将帮助我们突破服务产业技术和规模瓶颈，

我们也亟需完成这个质的飞跃，步入引进培养、用好留住团队的良性循环轨道，快速发展一体化服务能力。 

（三）2013 年公司经营计划 

延续 2012年的高速增长，设备类产品市场仍旧向好，服务类产品也正在突破规模瓶颈，公司确定 2013

年总体经营目标是：营业收入 37.6 亿元，较上年增长 57.72%；归属于母公司净利润 9.365 亿元，较上年
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增长 45.6%。为实现经营计划，公司将重点从以下几方面采取措施： 

1、不断推进国际化，提高区域渗透和市场份额。 

2012年度公司在南美市场获得重大突破，源于公司对该市场发展动态的持续密切关注和有效的销售宣

传策略。公司会继续根据全球各市场区域的发展特点，不断加强销售和宣传力度，提高公司产品和服务知

名度，不断提高区域市场份额。目前我们的市场份额还很低，植入的产品比较单一，需要我们更加推进国

际化和业务一体化，把握全球市场的区域变化趋势，顺势应变，提高区域渗透和市场份额。2013年公司将

加大在南美地区、俄罗斯及中亚地区、中东和北非地区等市场区域的开发力度。 

2、积极顺应非常规油气开发市场的趋势，突破规模瓶颈，做大做强服务产业。 

公司的油田工程技术服务经历了新老更迭，目前各项服务已初具雏形，亟需突破规模瓶颈，一体化服

务能力还有待强化和建设。国内非常规油气资源储量巨大，开发前景乐观，杰瑞必须迎接挑战把握机遇做

大做强服务产业。 

3、以高技术取胜，“杰瑞·用心感动客户”是我们永恒的服务理念。 

历史总是重复着这些，杰瑞从矿山走进油田，靠的是用心感动客户；杰瑞从维修改造跨越到整机制造，

靠的是用心感动客户；杰瑞从设备制造延伸到油田工程技术服务，也靠的是用心感动客户；杰瑞与北美企

业的成功合作经历，更靠的是用心感动客户；杰瑞的产品能够打进美洲市场，我们仍旧靠的是用心感动客

户。杰瑞股份从一开始就树立了以高技术取胜的理念，“杰瑞·用心感动客户”是我们永恒的服务理念。 

4、人才是杰瑞最宝贵的资源，持久的人才战略是杰瑞长远发展的保障。 

杰瑞崇尚的是“人才是企业最宝贵的资源。企业核心竞争力的载体是团队，企业文化越健康，团队成

员对健康文化的认同度越高，企业的核心竞争力就越强”。油田服务产业是一个庞大的产业集群，是一个

国际化的产业，我们的人才来源必须多元化、国际化。公司会持续推进已经建立起来的长期人才引进和培

养战略规划，这是杰瑞股份长远发展的保障。 

5、注重研发和持续创新是我们扩大行业竞争优势的利器。 

注重研发是产品形成竞争优势的保障，持续创新是企业发展的源泉。杰瑞能够在几年时间里把设备制

造这个细分产业从无到有做到全球先进水平，这离不开我们注重研发和持续创新，杰瑞将继续秉持这些理

念来扩大我们的行业竞争优势。  

6、加强企业文化融合和传播，以健康的文化支撑公司的长远发展。 

杰瑞文化不仅在我们自己创建的公司里实现了茁壮成长，其生命力已经逐步影响到我们的合作方、合

作股东、参股公司、控股公司。企业文化的有效融合和传播，将支撑公司的长远发展，我们会持之以恒地

做好企业文化建设工作，加强杰瑞文化的传播、渗透和融合。 
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（四）资金需求及使用计划 

公司 IPO上市募集资金主要投向了油田专用设备制造、油田工程技术服务两个战略发展产业，主要投

资方向是新建产品和服务线、与符合公司发展战略的油田服务企业合资合作、延伸和整合公司的产业链，

这些资金的投资效益正在发挥作用。 

目前公司的现金流可以满足公司已知的资本性支出，如果未来存在重大的收购兼并、合资合作机会，

我们将另行融资。 

（五）可能面对的风险 

1、全球经济增长疲软或恶化的风险。 

全球经济在金融危机后的复苏中依旧脆弱，以欧洲国家和美国为代表的经合组织国家经济的下滑会影

响其他主要经济体，如中国、印度，这将带来全球经济增长疲软或恶化，从而负面影响油气市场的需求因

素。 

2、油价大幅度和长时期波动对勘探开发支出的重大影响。 

地缘政治因素和全球经济增长因素对原油价格有非常直接的影响，油价大幅度和长时期波动会直接影

响上游油气公司的勘探与开发资本开支和作业活跃水平，进而影响油田服务行业的景气度，如果波动剧烈

或持续较长时间，油田服务市场的不稳定将影响公司业务的稳定发展。 

3、高端技术积累和人才团队凝聚不足的风险。 

油田服务是一个技术密集型行业，是一个人才密集的行业，各专业人才的积聚、技术的积累在发展中

尤为重要，公司尚处于一个人才和技术快速积累的过程，还存在高端技术积累和人才团队凝聚不足的风险。 

4、海外收入面临汇率变动的风险。 

5、海外业务面临某些地区地缘政治动荡的风险。 

4、涉及财务报告的相关事项 

（1）与上年度财务报告相比，会计政策、会计估计和核算方法发生变化的情况说明  

与上年度财务报告相比，会计政策、会计估计和核算方法未发生变化。 

（2）报告期内发生重大会计差错更正需追溯重述的情况说明 

报告期内未发生重大会计差错更正需追溯重述的情况。 

（3）与上年度财务报告相比，合并报表范围发生变化的情况说明 

2012年度新增烟台杰瑞电力科技有限公司、烟台杰瑞软件有限责任公司2家子公司纳入合并报表范围。本

期无不再纳入合并范围的公司或其他主体。 
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（4）董事会、监事会对会计师事务所本报告期“非标准审计报告”的说明 

不适用。 

（5）对 2013年 1-3月经营业绩的预计 

2013年 1-3月预计的经营业绩情况：净利润同比上升 50％以上 

 

2013年 1-3 月归属于上市公司股东的净

利润变动幅度 
135% 至 165% 

2013年 1-3 月归属于上市公司股东的净

利润区间（万元） 
14,268 至 16,089 

2012年 1-3 月归属于上市公司股东的净

利润（元） 
60,715,949.66 

业绩变动的原因说明 

一是设备类产品需求旺盛，产能提高，设备类产品收入同期比高

速增长；二是服务板块收入同期比恢复较好，服务类产品也呈现

同期比高速增长。 

 

 

 

 

 

 

 

 

董事长：孙伟杰 

烟台杰瑞石油服务集团股份有限公司董事会 

2013年 3月 21日 
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